szkolenie dla handlowcoéw

Techniki sprzedazy,
budowanie relacji

z Klientami, komunikacja
w sprzedazy.

Termin szkolenia: 14-15.02.2022
Miejsce szkolenia: Kielecki Park Technologiczny

HARMONOGRAM:

Data Godzina Godzina

Temat zajec¢ o . p .
realizacji rozpoczecia | zakonczenia

Liczba godzin

Proces sprzedazowy -

»analiza krok po kroku” 9:00 10:00 100

Przygotowanie i planowanie
pracy handlowca

Przerwa 11:.00 115 015

10:00 11:.00 1:.00

Komunikacja w sprzedazy 1115 1315 2:00

Przerwa obiadowa 14.02.2022 13:15 14:00 0:45

Budowanie relacji z Klientem
W nowej rzeczywistosci

Przerwa 16:00 16:15 0O:15

14:00 16:00 2:00

Typy klientdw w sprzedazy
i obstudze Klienta -
praktyczna instrukcja
obstugi

Proponowanie witasciwych
rozwigzan - sztuka
prezentacji doradczej

Przerwa

Przeglad wybranych technik | 15.02.2022
sprzedazy

Przerwa obiadowa

Elementy negocjacji
handlowych

=%
@KIELECKI PARK

Kielce TECHNOLOGICZNY




